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Evento organizado pela Abrada foi um
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Por que abrir conta
se 0 que voce husca é financiamento?

Financiamento sem abertura de conta
direto com o Banco da Fabrica.

de lage landen ©

AGRALE partners in finance

Adquira o seu Agrale, financie com o Banco De Lage Landen.

SAC 0800 603 5151 - Ouvidoria Banco De Lage Landen Brasil S.A. 0800 704 2628

WWW.BANCODLL.COM.BR/AGRALE
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Capacitacao e
conhecimento para a rede

AAssociagéo Brasileira de Distribuidores Agrale (Abrada) foi
criada em 1981 para representar as revendas que integram
a Rede em todo o Brasil. Entre algumas das finalidades da enti-
dade estd a integragao de suas associadas e a promocgao de ca-
pacitacdes técnicas nas areas competentes da Rede de Conces-
sionarias. Diante desse propdsito, a Abrada realizou o simpdsio
sobre gestao de concessionarias, nos dias 11 e 12 de julho, em
Campinas (SP).

O evento foi um sucesso entre os mais de 50 participantes que
se deslocaram de seus estados em busca de conhecimentos que
possibilitem melhorias no gerenciamento de suas revendas. O
encontro também foi uma 6tima oportunidade para troca de
experiéncias entre os concessionarios, fortalecendo a relacdo
dos associados. Todos aproveitaram muito bem os momentos

de convivéncia proporcionados pelo simpdsio. “O conhecimento é a

Ja a tradicional premia¢ao do Programa de Qualidade dos Con- base para o sucesso!
cessiondrios Agrale (PQCA), que todos os anos reconhece os me-

Ihores revendedores, foi realizada em Caxias do Sul (RS) em uma E somente por meio
grande e bonita festa no dia 8 de agosto. O evento destacou 53 do aprendizado e
revendas nas categorias Ouro, Prata e Bronze. A nova edicdo da . >

Revista Abrada dé realce a estas duas importantes acdes realiza- da capacitacao que
das gracas a participacdo e ao empenho dos distribuidores. é pOSSfVG[ ter boas e
Parabéns aos agraciados e também aos representantes que es- novas perspectivas

tado em constante busca de aperfeicoamento. O conhecimento é
a base para o sucesso! E somente por meio do aprendizado e da
capacitagao que é possivel ter boas e novas perspectivas para o
futuro. Vamos sempre em frente. Boa leitural

para o futuro.”

Antonio Ailton Pezzo Clivelaro

Presidente Abrada
Gestao 2011-12
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Noiva chega a

Rede Agrale

igreja de trator Agrale

ma ideia inusitada marcou um importante momen-
U to da vida de Francisco Cardoso da Costa Neto. O fi-
Iho do proprietario da revenda Cardoso Ribeiro, em Bam-
bui (MG), fez uma ceriménia de casamento diferente das
convencionais.

Comecando pelo convite, que apresentava a caricatura
do casal em cima de um trator. A invencao foi bastante
comentada na cidade. No tdo esperado dia, os convida-
dos tiveram mais uma surpresa: a noiva chegou de trator
Agrale a igreja.

As escolhas do casal reforcam a identificacdo da familia
com a marca. Ele explica que sua familia sempre foi mui-
to ligada as coisas da roca. “Desde crianga, amo tratores e
maquinas agricolas. Amo ir para fazenda dos meus avoés
Esterlino e Telma’, conta.

Casal no terreiro de café na fazenda dos avds de Francisco

Foi 14, no terreiro de café, que o casal fez algumas fotos
para registrar a unidao. O casamento aconteceu no comego
de junho. “Estao falando que foi o casamento do ano aqui’,
brinca Francisco, conhecido como Chico.

equipe da revenda Tratordiesel, de Xanxeré (SC), traba-

Ihou na XVI Festa Estadual do Milho (Femi), que acon-
teceu entre os dias 28 de abril e 6 de maio deste ano. A ci-
dade fica na regido Oeste do estado e é conhecida como o
municipio campeao em produtividade em Santa Catarina.
A concessiondria participou levando os produtos Agra-
le aos visitantes do evento. Realizada bienalmente desde

1982, a Femi é considerada uma das principais exposi¢oes-
-feiras do Sul do Brasil.
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Produtores de todo o
Pais renovam suas frotas

Impulsionados com a grande demanda do setor agricola e com a necessidade de
modernizacao da frota, os produtores rurais tém investido em novas maquinas.

Na hora de escolher, quem entende de equipamentos
nao tém duvida e se torna um cliente Agrale. Outros
aproveitam para reforcar sua fidelidade a marca. Confira

algumas das entregas realizadas nos ultimos meses pelas
concessionarias em todo o Pais:

Funcionario da concessionaria Biagro Comercial
Agricola, de Getulio Vargas (RS), faz entrega téc-
nica para Alcione Todero, da cidade de Sertéo,
com a participacdo atenta de seu filho, futuro
proprietario do trator. Ao fundo, seu antigo trator
Agrale indo embora.

Nilo dos Santos Carvalho, cliente da revenda Sobre Eixo, de
Pelotas (RS), contente com a entrega da chave do seu novo
caminhao Agrale 10000. Ele transporta pescados e optou
pelo modelo“por ter cabine de fibra, que nao tem problema
de ferrugem devido a maresia aqui na regiao de Rio Grande”.

Domingos Bortolanza, de Aratiba (RS),
renovando suas maquinas. “Ndo deixa na
mao e gasta pouco’; explica o motivo pelo
qual continua com Agrale. Ele também foi
até Getulio Vargas para comprar na Biagro
Comercial Agricola.
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Proprietario do Sitio Serra do Campo Alegre, em
Sao Sebastiao do Paraiso (MG), Wandeir Donize-
te Francisco comprou um trator Agrale 5075.4
Compact. Faceiro com a nova aquisicao, ele fez

a escolha por ter considerado a maquina de facil
manejo, além de destacar a grande economia de

combustivel e tomada de forca. O produtor José Carlos Machado, da cidade

Medei MG), 5 fiel ¢
Cliente antigo da revenda Zanin, da mesma GetMedeios s gECRpoUR S ety

g ! o marca. Desde 2008 ele é cliente da revenda
cidade, Wandeir conta com auxilio de outros

VA : Cardoso Ribeiro, de Bambui, e adquiriu oito
maquinarios, entre eles dois tratores Agrale

tratores de uma so vez. Vai utilizar as maqui-
4100, e espera que com a chegada do novo 9

: nas em suas plantacoes de café e eucalipto.
equipamento seus trabalhos no campo te-

3 & “Meus vizinhos viram os resultados que tive
nham maior rentabilidade e menores perdas

e também estdao migrando para a Agrale’,

em sua plantacao de café.

conta Machado. Ele pretende renovar toda
sua frota somente com maquinas Agrale.

A Prefeitura de Morrinhos do Sul (RS) comprou dois
tratores ‘Agrale na concessiondria Itapeva Comer-
cial Agricola, de Osdério. Ambas as maquinas sao do
modelo 5085.4, utilizados para servicos em geral,
mas foram adquiridas, principalmente, para auxiliar
0s pequenos agricultores da cidade.
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Concessionaria do Parana registrou
quatro entregas

A Pontrale, revenda da Agrale na cidade de Ponta Grossa
(PR), comemora a venda de tratores na regiao dos Campos
Gerais. A concessionaria atende cerca de 18 municipios, em

uma regiao que se estende até a divisa com o estado de Sao
Paulo. Conheca alguns clientes:

Teruko lzumi, de Nova Ameérica da Colina,
com seu novo Agrale modelo 4100.4, com
poténcia de 15 cv e que apresenta baixo cus-
to de manutencao.

O produtor Joao de Andrade, de lvaipora,
comprou um Agrale 5065.4 Compact, indi-
cado para o trabalho em areas com espaca-

mentos reduzidos, pois possibilita trafegar
sem danificar as culturas.

Francisco Irineu Popoatski, de Ipiranga,
reuniu a familia para documentar o mo-
mento. Ele trocou um 4.110 ano 95 por um
5075.4 ano 2012.

Toda a familia de José Pedro Moreira
celebrou a aquisicdo do Agrale mode- N e
lo 5075.4 em Sao Joao do Triunfo.
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Cliente Agrale

Fidelidade reforcada ao longo dos anos

Alguns clientes da Agrale sdo tao leais a marca que fa-
zem questao de demonstrar sua fidelidade. Veja o relato
de dois compradores que nao abrem mao de manifestar
sua satisfacao:

Airton José Loezer, de Curitiba (PR), possui um
caminhdo Agrale modelo 5000D ano 1995
que esta com aproximadamente 830 mil qui-
[6metros sem abrir o motor. Ele contou que,
toda semana, faz duas viagens a Sao Paulo e
uma a Palhoga. Loezer é cliente da Superfort
Caminhoes, de Sao José dos Pinhais.

O cliente Izaias Marques de Abreu, proprietario da Fa-

zenda Santa Clara, em Santo Antonio Do Amparo (MG),
possui mais de 200 hectares de café plantados. Ele usa
os tratores Agrale linhas 4000 e 5000 para cuidar da sua
fazenda. O que deixa o cliente da Vetrale Tratores, de La-
vras, mais fiel a marca é a producao e a economia de com-
bustivel das maquinas em seus cafezais.

Os tratores da linha 5075.4 compact, com motores MWM
229 - 4 e uma caixa de cambio com 24 velocidades a
frente e 6:a ré, dao uma producao de 15% a mais e uma
economia de 20% no combustivel em relacao aos trato-
res da concorréncia.

O produtor Walter Barchet Rossato, em Boa Vista Do Incra
(RS), desfilou seus tratores Agrale no Dia do Colono e do
Motorista (25 de julho). Ele é cliente da revenda Coimpel,
de Cruz Alta. “A simplicidade e a eficiéncia dos tratores, a
assisténcia da concessionaria e o baixo custo de manuten-
¢ao”sdo os motivos que Ihe fazem fiel a marca. A cidade de
Boa Vista Do Incra tem cerca de 4 mil habitantes. No desfile,
foram as ruas 56 tratores. Destes, 17 eram Agrale. =
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agronegdcio esta vivendo um dos melhores periodos da Banco De Lage Landen. Segundo ele, ao optar por um financiando
historia. A grande maioria das commodities estd com precos  pelo Banco, os clientes Agrale tém uma série de beneficios:

acima da média, puxados pela firme e crescente demanda

mundial e pela forte quebra da safra americana. De acordo com

o consultor agroecondmico Carlos Cogo, a producao brasileira de

graos esta projetada em 182,8 milhdes de toneladas para a safra

2012/2013 - 10,2% acima em relacdo ao ciclo anterior. *  Realiza e acompanha todo o processo de aprovagao

e liberacdo do recurso diretamente na sua

concessiondria, sem precisar ir até o Banco.
Este cendrio tem melhorado a renda do homem do campo,

permitindo aos agricultores brasileiros retomar os investimentos + Com poucas informagoes cadastrais é possivel
v em maquinas e aumentar a produtividade das lavouras e da obter sua aprovacdo de crédito em pouco tempo na
’ pecuéria’; avalia José Campos, gerente comercial do propria concessionaria, a qualquer momento.

« O cliente mantém os seus limites nos demais bancos
para suas operagdes de custeio e comercializacdo.

O Banco nao exige reciprocidade, facilitando a vida
do homem do campo.

O Banco opera com as condi¢des divulgadas pelo Plano Safra
2012/2013, que inclui o BNDES Automatico Pronamp, com taxa de
5% e aumento dos recursos, que passaram de 2,1 bilhdes para 4
bilhoes. Além disso, o Finame PSI foi renovado com taxa de 2,5%.

R e e e S A R e - A e N RS ————
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Nova revenda de veiculos em Londrina

Arevenda Baden Automotores inaugurou no primeiro
semestre deste ano em Londrina (PR). Desde o inicio
das operac¢des, em 30 de margo, a concessionaria de
veiculos ja vendeu 14 caminhdes e seis 6nibus. “Vimos na
marca, que nao era trabalhada na regidao, uma excelente
oportunidade de negécio”, afirma Felipe Berger Prochet,
diretor da Baden Automotores, que ja atua no mercado
ha mais de 60 anos.

A grande aposta da revenda é o amplo espaco para
todos os produtos da Agrale, especialmente os modelos
10000 e 14000. Sao dois mil metros quadrados de

drea construida em um terreno de cinco mil metros
quadrados. A equipe é composta por 23 colaboradores.
Os principais compradores sdo 6rgaos publicos e
pequenos transportadores da regiao. ¢
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base para o SUCESSO

Abrada realiza simposio em Campinas e estimula a
capacitacdo da Rede Agrale

ensando na capacitacao técnica da rede de concessiondrias, a Associacao

Brasileira de Distribuidores Agrale (Abrada) reuniu mais de 50 pessoas, en-
tre proprietarios, diretores e administradores das concessionarias de tratores da
Agrale em um simpésio realizado em Campinas (SP), nos dias 11 e 12 de julho.
Sempre com o propodsito de atender as necessidades da Rede, a programacgéo
do evento focou na gestdo das concessionarias.

A dupla de economistas Francisco Trivellato, consultor em Negocios do Setor
de Concessionarias de Veiculos, e Francisco Mendes, proprietario de consultoria
automotiva e especialista em Gestao de Concessionarias, trouxe conhecimentos
especificos sobre a area aos participantes. Entre os palestrantes também esta-
vam Paulo Pellegrini, advogado e assessor juridico em 16 associacoes, e Marcio
Cardoso, contador com especializagao em Tributos e presidente da Associacao
Brasileira dos Concessionarios de Automoveis Fiat (Abracaf).

O empresério e consultor Cldudio Tomanini, autor dos livros Gestao de Vendas
e Na Trilha do Sucesso, apresentou a palestra motivacional. Os presentes mos-
traram-se satisfeitos com o aprendizado e ja estdo utilizando os conhecimen-

tos adquiridos no dia a dia de suas revendas. “Houve muita interatividade, os
palestrantes foram de alto nivel, demonstrando muito conhecimento. Estamos
tendo 6timos retornos do simpdsio, tanto que outros eventos como este serao
s promovidos”, adianta Ailton Clivelaro, presidente da Abrada.
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Confira a opinido de algumas revendas
que participaram da capacitagao:

“Achei uma 6tima iniciativa. Creio que veio ao encontro das
nossas necessidades, primeiramente pela troca de conhecimentos

e experiéncias entre os participantes, com variadas situacoes e
solucbes, e segundo pelos temas escolhidos e forma de abordagem,
onde o objetivo é a profissionalizacdo da rede.”

Cesar Rizzolo, da Macatiba Maquinas Agricolas, de Limeira (SP)

“Tudo que foi interessante nés anotamos e estamos
implementando. O bate-papo ap6s o evento também foi de
suma importancia, uma vez que a oportunidade de analisar a
realidade nacional do agronegécio amplia as experiéncias e
fortalece a todos. De fato, um sucesso!”

“O simpésio foi muito bom. As planilhas
distribuidas, que permitem calcular os resultados
operacionais de cada produto, somente
somaram conhecimento.”

José Odair Regula, assistente

Luiz Torres, coordenador administrativo da Nortral
de vendas da Agrale.

Tratores, de Teixeira de Freitas (BA)

“Foi de extrema valia, tanto para os concessiondrios quanto para “O simpdsio sempre acrescenta

nés da fabrica. O étimo nivel dos palestrantes e os exemplos conhecimento e melhora o relacionamento

praticos apresentados fizeram com que a assimilacdo do entre as concessionarias.”

conteudo fosse rapidamente incorporada ao nosso dia a dia. )

Parabéns a Abrada pela iniciativa!” Aureo Messerschmidt, da Regiomaq
Comércio de Maquinas Agricolas,

Silvio Rigoni, gerente de vendas de Tratores da Agrale de Julio de Castilhos (RS)

“Me deu mais motivacao para os negdcios, me mostrou “Os palestrantes que a Abrada contratou foram muito bem em

como anda o mercado e como vai ficar nos proximos anos. O suas apresentagdes. O simpdsio acrescentou uma nova visao

contato com outros concessionarios proporciona uma solucéao sobre a formacdo de precos dos servicos e pecas para nossa

para varios casos vividos no dia a dia, seja passando nossas revenda. Outro ponto positivo foi o contato com as outras

experiéncias ou recebendo conhecimentos dos colegas.” concessionarias, a troca de experiéncias foi muito positiva.”

Francisco Cardoso da Costa Neto, Carlos Rocha, da Zanin Comércio e Industria,

da Cardoso Ribeiro, de Bambui (MG) de Sao Sebastidao do Paraiso (MG)
B

“Um evento de alta qualidade, com profissionais “O simpdsio foi vélido pelo aspecto amplo de

capacitados e preparados. Os temas abordados sdo gerenciar uma revenda. Deveria

de extrema importancia para o empresario do meio, acontecer mais vezes.”

assim como para os profissionais que atuam nos setores

administrativo/financeiro/fiscal.” Luis Carlos Di Lello, da Batatais

Tratores, de Batatais (SP)
Edivaldo Ferrari, da Valmaquinas, de Patrocinio (MG)
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Encontro anual premiou
melhores revendas

Programa de Qualidade dos Concessionarios Agrale reconheceu os destaques de 2011

0 ano do seu cinquentendrio, a Agrale escolheu a sua ci-

dade sede, Caxias do Sul, para realizar, nos dias 7 e 8 de
agosto, o Encontro Nacional de Concessiondrios. No evento,
que contou com a participacao de mais de 170 representan-
tes das revendas de tratores e veiculos da marca em todo o
Brasil, a empresa premiou os destaques de 2011 no Programa
de Qualidade dos Concessiondrios Agrale (PQCA).

Os reconhecimentos foram divididos nas categorias Ouro,
Prata e Bronze, destacando os melhores revendedores nos
segmentos de veiculos e tratores. Foram premiados 53 con-
cessionarios de todo o Pais, sendo 24 da linha de tratores e
29 de veiculos.

Com seis anos de existéncia, o PQCA foi criado para aprimo-
rar ainda mais o atendimento aos clientes da marca, reconhe-

ﬂ
I =t

Melhores revendedores foram premiados no encontro

cer os distribuidores com melhor desempenho e permitir
a exceléncia dos servicos de toda a Rede de Concessiona-
rios Agrale. Desde o inicio do programa e da instituicao da
premiacdo, a marca vem registrando melhorias de quali-
dade e padronizacao no atendimento.

Homenagem a Franciso Germano Becker (chico secker)

por Ebrimino Varaschin,
diretor juridico da Abrada

“Ndo é a for¢ca, mas a constdncia dos bons
sentimentos que conduz as pessoas a felicidade.”
(Friedrich Nietzsche)

Conhecemos Chico Becker desde 1969. No seu convivio e na
constancia de seus bons sentimentos todos nds fomos mais
felizes. No trabalho, na honestidade exemplar, no respeito para
com todos estava o valor de sua grandeza. Todos nés da Abrada e
da Agrale tivemos o privilégio do seu convivio.

Quem era Chico?

Chico era quem amava Cidinha, amava Ana Ligia, amava Franz,
amava Braz, amava Fernanda, amava Felipe, amava Leonardo,
amava Victdria, amava Beatriz, amava Cecilia. Chico... era quem
amava os amigos pretos e brancos, ricos e pobres, grandes e
pequenos. Chico... era quem amava o Brasil, amava a Alemanha,
amava a cerveja. Chico... era quem amava a Abrada e amava a
Agrale. Chico Becker amava a vida e amava a Deus e Deus o amava
tanto que o quis junto a Si, deixando para nés a feliz lembranca e a
dor da saudade. Porque a saudade é a solidao da amizade que fica
quando o amigo ja foi.

A Abrada presta uma homenagem ao engenheiro Francisco
Germano Becker (centro), proprietdrio da revenda Th Becker,

de Catanduva (SP). Na foto, ele estd ao lado de Hugo Zattera

(a direita), presidente da Agrale, e Ailton Clivelaro, presidente

da Abrada. Seu Chico participou do encontro de vendas e foi
agraciado com uma placa, em reconhecimento a sua contribui¢do
a Agrale. Ele faleceu na semana seguinte a do evento.

Tao inevitdvel quando a morte é a vida, assim a nés resta vivé-la
com intensidade e com muito amor, amar a todos e a tudo, assim
como o Chico.
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Abrada marcou presencga na
Fenabrave

Representantes da Abrada estiveram presentes no

XXII Congresso Fenabrave — maior evento do setor de
distribuicao automotiva da América Latina - realizado
de 16 a 18 de agosto, em Sdo Paulo. Participaram
Ailton Clivelaro (presidente da Abrada), Henrique
Amado (diretor de patrimonio), Luiz Carlos Paixao
Rosado (diretor pecas), ltamar Gianni (diretor veiculos),
Ebrimino Varaschin (assessor juridico) e Katia Bolson
(assessora executiva).

Com a proposta de indicar tendéncias e praticas
para melhorar a rentabilidade das concessionarias, o
encontro atraiu cerca de 2.500 profissionais, recorde

Tratores e caminhoes sao destaque
na Agrishow 2012

Na Agrishow 2012, a Agrale mostrou sua linha completa de
tratores e caminhoes. O destaque foi para os modelos da
familia 6000, e os novos caminhdes leves e médios da linha
2012. A empresa aproveitou as comemoracdes de 50 anos
para reforcar sua participacao na histéria da mecanizacao
do setor agricola brasileiro com a apresentacdo dos
primeiros modelos de microtrator e trator de quatro rodas,
produzidos na década de 60 e restaurados recentemente.
A diretoria da Abrada também marcou presenca durante
os cinco dias de evento.

Aluisio Badoco, Elves Ribeiro, Katia M. Bolson,
Ailton Clivelaro e Henrique Amado
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de publico na histéria do evento. Simultaneamente ocorreu a
ExpoFenabrave, que este ano contou com mais de 70 expositores —
40% a mais do que na ultima edicdo — ocupando os 15 mil metros
quadrados do Expo Center Norte.

Hugo Zattera, presidente da Agrale, e Ebrimino Varaschin,
diretor juridico da Abrada

Assembleia Legislativa gaucha
presta homenagem aos 50 anos

A Agrale foi homenageada, no dia 27 de junho, pela
Assembleia Legislativa do Estado do Rio Grande do

Sul pelo seu 50° aniversario. O diretor-presidente da
empresa, Hugo Zattera, recebeu uma placa alusiva ao
cinquentenario e discursou sobre a trajetéria da Agrale
e o seu papel no desenvolvimento social e industrial
da comunidade caxiense, rio-grandense e brasileira.
Também estavam presentes membros do Conselho

de Administracao, diretores e representantes dos
colaboradores da companhia. &
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0 estado rei dos cafeza

A geografia de Minas Gerais varia muito
de uma regiao para outra. Planaltos,
depressoes, vales, serras, picos, cavernas,
rios e cachoeiras alternam-se com bonitos
campos ondulados, lagos, florestas,
afloramentos minerais e coberturas
vegetais das mais diversas.

Belas paisagens, terras férteis e generosas. A mesa mi-
neira, “onde sempre cabe mais um’, é a maior marca
da hospitalidade do povo do estado. Minas possui mui-
tos municipios expressivos, seja no contexto industrial e
tecnoldgico, no comercial ou no agropecuario, ou pelas
riquezas naturais e culturais.
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Dados Gerais

Capital: Belo Horizonte;

Gentilico: mineiro, montanhés, geralista
Area (em km?): 586.520,368

(IDH): 0,800 (2008)

Populagao: 19.159.260

Quantidade de municipios: 853

Principais cidades: Belo Horizonte,
Contagem, Uberlandia, Uberaba, Araguari,
Aimorés, Barbacena, Betim, Caratinga,
Governador Valadares, Ipatinga, Sete Lagoas,
Juiz de Fora, Varginha e Po¢os de Caldas.

Fonte: IBGE - www.ibge.gov.br

——
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Minas Gerais tem o terceiro maior rebanho bovino do Brasil

O estado é o segundo mais populoso do Brasil. Localizado
na Regido mais desenvolvida economicamente do pais (Su-
deste), Minas Gerais detém o terceiro maior Produto Interno
Bruto (PIB) do Brasil, atras somente dos estados de Sao Pau-
lo e Rio de Janeiro. A composicao do PIB mineiro é: servicos
59,7%, industria 31,9% e agropecudria 8,4%.

Agropecuaria faz parte da economia local

Na agropecudria, o estado apresenta o terceiro maior re-
banho bovino do Pais, sendo o maior produtor nacional de
leite. Minas Gerais também é lider na producdo de feijao,
destacando-se ainda no cultivo de milho, soja e cana-de-
-aclcar. Mas o grande “bem” do produtor rural mineiro é
mesmo o café, ja que o estado é o maior produtor nacional
do grao. Com mais de um milhdo de hectares plantados, o
estado é responsavel por aproximadamente 50% da safra
brasileira. O café é o principal produto de exportacao do
agronegécio mineiro e é vendido para mais de 60 paises do
mundo.

O setor industrial também é bastante diversificado. Minas
Gerais abriga o terceiro maior parque industrial do Brasil,
com destaque para o segmento automobilistico. Servicos
de telecomunicacao e o setor de comércios contribuem de
forma significativa para o avanco econémico de Minas Ge-
rais no setor de servicos, em constante desenvolvimento.

O bom gosto mineirinho
na gastronomia e cultura

A culinaria tipica é uma das mais ricas do Brasil. Os princi-
pais pratos sdo o feijao tropeiro, o angu de milho verde ou
de fuba com frango, a pacoca de carne seca, farofas, couve,
o lombo e o pernil assados, leitdo a pururuca, o torresmo e
o tutu. O queijo de Minas ou frescal é uma iguaria mineira
disputada por turistas de todo o Brasil e artigo vendido nos
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Ouro Preto, uma das cidades turisticas do Estado, é conhecida
por sua arquitetura colonial

aeroportos quase como um souvenir da cultura gastronémi-
ca regional.

E preciso destacar, ainda, um dos lanches mais famosos nas
mesas dos mineiros, o pao de queijo. No setor de bebidas,
Minas Gerais é referéncia mundial quando o assunto é ca-
chaca de qualidade. A cachaca mineira, que é artesanal de
alambique, ndo industrializada e sem produto quimico, é
exportada para paises como Alemanha, Suica, Portugal, Es-
tados Unidos, Paraguai, Uruguai, Italia e Espanha.

O artesanato local é de origem indigena, trabalhado em pe-
dra, barro, madeira, prata, estanho e fibra trancada. Os ce-
ramistas produzem potes, panelas, vasos, cachimbos e ima-
gens. Ja o artesanato em madeira é produzido em regides
diversas do Estado, sendo as pegas mais comuns as imagens
de santos ou personagens histéricas. Festivais de artes, fes-
tas folcléricas e uma arquitetura diversificada e rica comple-
mentam o cardapio. s

O tutu mineiro é apenas um dos atrativos da culindria local
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A AGRICULTURA FAMILIAR
E O PLANO SAFRA

A equipe da Revista Abrada entrevista
0 Ministro do Desenvolvimento
\ Agrario, Gilberto José Spier Vargas,
¥ Q e

conhecido como Pepe Vargas. Ele ja
e foi vereador, deputado estadual e duas
W j vezes prefeito de Caxias do Sul, cidade

| sede da Abrada. Confira!

1 A

Qual a sua visao sobre os modelos de organizagao
do setor agropecudrio?

O setor agropecudrio brasileiro estd entre os mais com-
petitivos do mundo e a agricultura familiar tem um papel
muito importante neste contexto, respondendo por 70%
dos alimentos consumidos no Pais. Sao mais de 4,3 mi-
Ihdes de estabelecimentos. Este setor também é respon-
savel pela ocupacao de 74,4% da mao de obra no campo.
Outro dado pouco divulgado é sobre a participagao do

Gilberto José Spier Vargas setor nas exportacdes agropecuarias, com 28% relaciona-
Ministro do Desenvolvimento Agrario das a agricultura familiar. E neste universo que diversos
modelos de organizacao estao inseridos, como as associa-
¢Oes e as cooperativas.

A reforma agraria é estratégica para o
desenvolvimento rural sustentdvel no Pais?

A Politica Nacional de Reforma Agrdria é uma estratégia de
superacao da pobreza rural. Visa criar unidades produtivas
familiares. A agricultura familiar cumpre um papel estraté-
gico para o desenvolvimento econdmico mais igualitario e
sustentavel. Quando passamos a praticar as politicas que
haviam sido abandonadas nos anos 1990, como por exem-
plo, a politica de assisténcia técnica e extensao rural (Ater),
houve uma significativa melhora na vida das pessoas que
vivem no campo. Temos muitos assentamentos que sao
modelos de produtividade e outros que nao se desenvol-
veram. Para tirar estas pessoas desta condicao é fundamen-
tal o trabalho de assisténcia técnica. Inicialmente produzin-
do para subsisténcia e, posteriormente, comercializando o
excedente para programas de compras governamentais
como Programa de Aquisicao de Alimentos (PAA) e o Pro-
grama Nacional de Alimentacdo Escolar (Pnae).
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O Ministério do Desenvolvimento Agrario esta atuando
de que forma para acelerar a implementacao da
reforma agraria?

Nos acreditamos que o processo de assentamento das familias
de fato pode ser feito de uma forma mais agil, mas também des-
tacamos que em 2011 foram assentadas mais de 20 mil familias.
O governo da presidenta Dilma tem manifestado uma preocu-
pagao com a melhoria da infraestrutura nos assentamentos e in-
clusdo produtiva das familias assentadas. Evidentemente que a
compra de terras para assentamentos vai continuar porque ain-
da temos familias na espera. Neste ano, serao disponibilizados
R$ 706,5 milhdes.

As atuais politicas do governo federal para a agricultura
familiar sdo suficientes?

A partir de 2003 houve um incremento das politicas voltadas a
agricultura familiar. O volume de recursos para o crédito no Pro-
naf saltou de RS 2,3 bilhées para RS 18 bilhées, um crescimento
de mais de 400%. O seguro da Agricultura Familiar agora ga-
rante o pagamento integral do crédito para custeio e mais uma
cobertura de renda em casos de perda da safra por adversidade
climatica. A assisténcia técnica publica foi retomada. Criamos
dois grandes programas de compras governamentais da agri-
cultura familiar. Alguns programas precisam ser aperfeicoados e
também precisamos agilizar os processos de regularizagao fun-
diaria na Amazonia Legal, dentro do Programa Terra Legal.

Quais as agoes que estdao sendo agregadas aos programas
da pasta ministerial que irdo beneficiar empresas e
agricultores caxienses?

Todas as politicas publicas para a agricultura familiar podem
beneficiar os agricultores de Caxias do Sul. Mas acredito que
o Pronaf Mais Alimentos tem uma importancia muito signifi-
cativa para a economia caxiense,
porque além de possibilitar
que o agricultor familiar

compre seu trator e

mais uma série
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Outra novidade é com rela¢ao
ao Programa de Garantia de
Precos da Agricultura Familiar
(PGPAF), que da um desconto
automatico na parcela do
financiamento caso o preco de
mercado ficar abaixo do pre¢o
de garantia. A partir desta safra,
o0 preco de garantia passa a
considerar o custo de producao
mais um bonus de 10%.

de implementos - sdo cerca de 3,6 mil itens disponiveis —,
este programa ajuda a criar empregos na cidade e desen-
volver o meio urbano também.

Caxias do Sul e o estado como um todo tem uma participa-
¢ao significativa na producao de maquinas e implementos
agricolas. Desde 2008, mais de 40 mil tratores foram finan-
ciados pelo Mais Alimentos em todo o Brasil. As taxas de ju-
ros sao de 2% ao ano e o prazo é de dez anos para amortizar.
Outra agdo que tem uma influéncia direta para os agricul-
tores caxienses é a Programa Garantia de Precos Minimos
(PGPM), ja que a uva é umas das culturas que estdo dentro
deste programa, o que da seguranca ao produtor.

Quais sdo as medidas oficiais do Plano Safra da
Agricultura Familiar 2012/2013?

O Plano Safra contara com R$ 18 bilhdes de crédito para
a agricultura familiar, tanto para investimento quanto
para custeio. A renda de enquadramento foi aumentada
de RS 110 mil para R$ 160 mil, o que significa que muitos
agricultores que contratavam empréstimo pelo Pronamp
(Programa Nacional de Apoio ao Médio Produtor Rural)
poderdo acessar o Pronaf, com todas as taxas de juros ne-
gativas, abaixo da inflacdo. O limite para financiamento
para o custeio foi ampliado de R$ 50 mil para R$ 80 mil.

Outra novidade é com relagdo ao Programa de Garantia
de Precos da Agricultura Familiar (PGPAF), que dd um
desconto automatico na parcela do financiamento
caso o preco de mercado ficar abaixo do preco de
garantia. A partir desta safra, o preco de garantia

passa a considerar o custo de produgao mais

um boénus de 10%. Também anunciamos a
ampliacdo da cobertura da renda do Segu-

ro da Agricultura Familiar (Seaf), que pas-

sou de R$ 3,5 mil para RS 7 mil. %



Com a Lavrale vocé ganha tempo
e faz a sua produtividade crescer.

Acesse www.lavrale.com. br
e conheca a nossa linha completa de implementos agricolas. 54.3238.8500 - lavrale@lavrale. com. br
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- -:'1. De_s_de'___'1_9_62, a Agrale desenvolve produtos de reconhecida qualidade e excelente desempenho. Atenta as necessidades =

do mercado; ao longo de cinco décadas de existéncia, a empresa inovou constantemente. Produzindo modernas linhas de
caminhoes, chassis para 6nibus, utilitarios 4x4, tratores e motores diesel, a Agrale € hoje uma marca forte, respeitada nacional

- e internacionalmente, e pronta para continuar a sua historia de sucesso.
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